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¿Qué puedo hacer para crecer?



Beneficios de Linkedin
“En la era digital, lo más prudente es atreverse” 

Para beonit: Para ti:

• Página de empresa con funciones avanzadas

• Difundir ofertas de trabajo

• Una puerta abierta a oportunidades de negocio

• Permite captar leads 

• Aumentar la cartera de clientes, proveedores o colaboradores

• Aumenta el reconocimiento de marca

• Visibilidad a las personas que trabajan con nosotros

• Dar a conocer nuestros servicios

• Posicionarnos como referentes en el sector

• Expandir tu red de contactos

• Crear y consolidar tu identidad profesional

• Aumentar el reconocimiento de tu marca personal

• Mostrar tu trayectoria profesional y educativa

• Exponer tus proyectos, logros y recomendaciones

• Contactar con empresas de forma más rápida y eficaz

• Networking mediante el uso de grupos

• Actualizarte con novedades y noticias relevantes de tu sector



TU PERFIL PROFESIONAL
CUANTO MÁS OPTIMIZADOS ESTÁN NUESTROS PERFILES EN LINKEDIN, 

MÁS EFICAZ ES LA ESTRATEGIA EN LA PÁGINA DE EMPRESA 



TU TARJETA DE PRESENTACIÓN 
El primer paso para optimizar tu perfil de LinkedIn es el de completar la información 
básica ubicada en la tarjeta de presentación. Esta información está localizada en la 
parte superior del perfil y es lo primero que verán aquellos que aterricen en él.

Foto de perfil: (400x400px): Asegúrate de elegir una foto profesional y con una 
calidad óptima. ¡Puedes utilizar la corporativa!* Te aconsejamos que tu foto de 
perfil esté configurada como pública ya que generará más confianza, puedes 
configurarlo en los ajustes de privacidad. 


Foto de portada (1584x396px): Cambia tu cabecera por la que correspondiente 
a tu frase corporativa.*


Nombre y titular: Es de vital importancia que este apartado esté correctamente 
optimizado. La información que incluyas aquí será la que indexe Google para 
aparecer en sus resultados de búsqueda y también en los propios del buscador 
interno de LinkedIn. Debe aparecer la palabra clave beonit. 

**¿Dónde puedo encontrar las cabeceras y mi foto de perfil corporativa?

Drive > Unidades compartidas > 00 beonit - Corporativo > 01 Marketing - Materiales corporativos > 09 Redes Sociales > Cabeceras LinkedIn

Drive > Unidades compartidas > 00 beonit - Corporativo > 01 Marketing - Materiales corporativos > 02 Fotos Corporativas

FOTO DE PERFIL

FOTO DE PORTADA

NOMBRE Y TITULAR



TU URL Y PERFIL PÚBLICO 
En la parte derecha de tu perfil, junto a tu foto de portada, verás un pequeño apartado 
denominado «Editar URL y perfil público». Cuando accedas a este apartado, verás una 
versión diferente de tu perfil en la que podrás configurar aspectos como: la URL de tu 
perfil, las diferentes secciones y apartados y la visibilidad del mismo. 

URL: La URL que LinkedIn atribuye a tu perfil por defecto no está optimizada y, como podemos personalizarla, te aconsejo que elimines cualquier tipo de 
símbolo o numero que aparezca. Apuesta por una URL limpia, que contenga tu nombre y que sea fácilmente identificable a ti. 


¿Quién me ve y qué ve de mí? Si además de mostrarse a los usuarios de LinkedIn, quieres que tu perfil aparezca en los resultados de búsqueda de 
Google y otros buscadores, fíjate en que la pestaña «Perfil visible para todo el mundo» esté activada. Ahí, puedes definir, sección por sección, lo que 
quieres que se muestre o no.




TU EXPERIENCIA Como sabes, en beonit somos una organización colaborativa y no jerárquica y esto lo 
reflejamos en nuestros “puestos” de la manera que detallamos a continuación. 

Añade una nueva experiencia desde la fecha de incorporación hasta la 
actualidad. El puesto es tu frase de la firma de mail corporativa.


Copia y pega la siguiente descripción:

En beonit atraemos y desarrollamos talento, poniendo siempre el foco en 
las personas. Somos fundadores de los conceptos #BTO (Business Talent 
Outsourcing) y #TOD (Talent On Demand).


Nuestra pasión es el talento, enamorar personas que contienen lo 
necesario para unirse a un equipo excelente.


- Contagiamos al cliente de la visión del valor que se puede crear con las 
personas.

- Superamos expectativas.

- Hacemos "click".

- Cuidamos del bienestar y desarrollo personal y profesional.


Y todo dentro de un modelo de negocio sostenible.


www.beonit.es



¿Qué más puedo hacer para ser más visible? 

Define y utiliza palabras clave: fundamentalmente en lo que buscaría tu público objetivo. 


Reparte las palabras clave por todo tu perfil, especialmente en: titular, extracto, experiencia profesional, 
formación, artículos, publicaciones, recomendaciones. Usa las palabras clave de forma natural.


Recuerda que los hashtags en LinkedIn son súper efectivos, así que haz uso de ellos. 



TU ACTIVIDAD
TÚ ERES NUESTRO NEXO CON LAS PERSONAS 



FAQs SOBRE “QUÉ HACER EN LINKEDIN” 

P- ¿Cómo puedo comenzar desde mi perfil ayudar a generar mayor alcance de la página de beonit?

R- Lo primero que puedes hacer, si aun no lo has hecho, es seguir a la página de empresa de beonit, la cual te recomendamos 
que visites de forma periódica.


P- ¿Cómo menciono a alguien? ¿Cómo menciono a beonit?

¡Es muy sencillo! Antes de que vayas a escribir su nombre pon “@“. Por ejemplo, para mencionarnos a nosotros solamente 
tienes que escribir @beonit.


P- “He visto un contenido súper chulo en Linkedin publicado por otros. beonit debería verlo.”

Si ves un contenido que sea interesante y que crees que como empresa puede interesarnos, no dudes en compartirlo con 
nosotros o, aún mejor, menciónanos en los comentarios, ya que de esa manera, estaremos expuestos a las personas a las que, 
como a ti, les ha parecido atractivo. Todo lo que publican otros, puede ser una inspiración para nosotros. 

Está en nuestras manos defender y ampliar el alcance de beonit para atraer 
el mejor talento.



FAQs SOBRE “QUÉ HACER EN LINKEDIN” 

P- ¿Qué hago cuando me llega un mail “share it”? 

R - Siempre que recibas un mail avisándote de una nueva publicación en redes sociales, dedica dos minutos a leerlo y 
entenderlo. Puedes:


A.  Compartirlo con tu red de contactos, escribiendo siempre un comentario que introduzca el post, ya que esto será lo 
que aporte valor y la primera impresión que reciban tus visualizadores.


B. Hacer comentarios de valor en las publicaciones. Te recomendamos que en la medida de lo posible menciones a 
personas que puedan verse identificadas con el contenido, ya que se les notificará y eso suele facilitar la interacción. A 
todos nos gusta que se acuerden de nosotros.


C. Seguramente hay alguna publicación a la que le pones nombre y apellidos. Si ese es tu caso, no dudes en compartirlo 
también de forma directa con esa persona. Copia el link a la publicación y mándaselo por mensaje privado.


D. ¿Te ha provocado alguna reacción? Demuéstralo con un cualquiera de estas emociones: 

Está en nuestras manos defender y ampliar el alcance de beonit para atraer 
el mejor talento.



FAQs SOBRE “QUÉ HACER EN LINKEDIN” 

P- ¿Qué puedo poner al compartir o al comentar? 

R - ¡Lo que quieras! Es tu red social así que tú marcas tus propias normas. Nosotros sí 
aconsejamos que lo que escribas aporte un valor añadido. No te limites al típico 
“muy interesante” o “tienes que ver esto”. Saca tu lado más imaginativo y ten en 
cuenta quién quieres que lea lo que escribe. Menciona personas, grupos, usa 
hashtags… ¿Sabías que también nos gusta que nos digan cosas bonitas como 
empresa? ¿Has pensado en completar tu publicación subiendo fotos, vídeos, 
archivos…? Te dejamos un ejemplo sobre cómo compartir un contenido: 


P- ¿Qué hashtags utilizo? ¿Cuántos? 

R - Aunque puedes utilizar tantos hashtags como quieras, el número mágico es el 
tres: - Uno propio de beonit: #BTO #enamorateconnosotros #SOD #PADRE 
#TripleA… - Uno muy general para lograr alcance: #Díadeltrabajador #Felizmartes 
#oportunidad #joboffer #conceptdesign - Uno específico sobre el tema que 
estamos tratando: #NetCore #structuralengineer #3danimation 

Está en nuestras manos defender y ampliar el alcance de beonit para atraer 
el mejor talento.



FAQs SOBRE “QUÉ HACER EN LINKEDIN” 

P- ¿A qué hora es mejor publicar o compartir una publicación? 

R - El mejor momento de publicar varía dependiendo de muchos factores. Incluso en 
una plataforma como LinkedIn no hay una regla fija sobre franjas de tiempo que se 
aplique a todos los tipos de campañas y contenidos. Para publicaciones como las 
nuestras lo ideal es que publiques por la mañana y entre semana, en horario laboral. 
Los mejores días son martes, miércoles y jueves. Lunes y viernes sólo para 
contenidos muy ligeros o de entretenimiento. Mientras que el peor horario son los 
sábados, domingos y entre semana a partir del medio día. 


P- ¿Veis mi actividad en LinkedIn?  

R - Desde Marketing monitorizamos a diario las RRSS así que estaremos al tanto 
de todo lo que nos compartas, menciones o reacciones con nosotros. Nunca 
vamos a ir a cotillear tu perfil, pero si tenemos muy en cuenta tu interacción con 
beonit. Es muy positivo para todos, y como has visto en otras ocasiones, tiene 
recompensa. 

Está en nuestras manos defender y ampliar el alcance de beonit para atraer 
el mejor talento.



FAQs SOBRE “QUÉ HACER EN LINKEDIN” 

P- ¿Cómo mando el enlace de una publicación por Whatsapp? 

R - Todas las publicaciones tienen un menú desplegable donde aparecen diferentes 
opciones:


1. Pincha en “compartir por” 

Está en nuestras manos defender y ampliar el alcance de beonit para atraer 
el mejor talento.

2. Te aparecerán las aplicaciones que tienes instaladas en las que es posible compartir

3. Elige Whastapp y a partir de ahí es seleccionar el contacto y enviar 



FAQs SOBRE “QUÉ HACER EN LINKEDIN” 

P- ¿Qué es un grupo de Linkedin? 

R - Los grupos de linkedin son un espacio virtual para que los profesionales de un 
mismo sector o con intereses similares compartan contenidos, encuentren 
respuestas, publiquen o vean empleos, entablen contactos comerciales y se 
establezcan como expertos en un sector. 


P - ¿Cómo compartir en grupos de Linkedin?  

R - Para compartir en un grupo de Linkedin una publicación de beonit hay que 
tener dos cosas en cuenta:


1. Que el contenido que vamos a compartir sea interesante para el grupo, por 
ejemplo, si vamos a compartir una oferta de empleo para un desarrollador 
frontend el grupo tendrá que ser de empleos para desarrolladores.


2. Para poder publicar en un grupo primero hay que ser miembro y eso se 
consigue solicitando el acceso al grupo.


Una vez que ya eres miembro del grupo, para trasladar la publicación al grupo a 
la hora de compartir una publicación en la opción que nos permite controlar 
quién va a verla una vez compartida debes seleccionar “Miembros del grupo” y 
elegir el indicado. 

Está en nuestras manos defender y ampliar el alcance de beonit para atraer 
el mejor talento.



FAQs SOBRE “QUÉ HACER EN LINKEDIN” 

P- ¿Puedo compartir una publicación en otra red social? 

R - Claro, si consideras interesante compartirlo en otra red social 
porque crees que tienes un público al que le pueda interesar, 
comparte la publicación a esa otra red social. Pero recuerda 
mencionar a beonit en el caso de Facebook, Instagram, Twitter, 
Youtube, ya que tenemos perfil de empresa también en esas RRSS. 


P- ¿Cómo busco personas con un perfil concreto dentro 
de mi red?  

R - Si tenemos interés en compartirle una publicación a personas 
concretas dentro de nuestra red y queremos filtrarlas por perfiles 
concretos es muy útil utilizar los filtros. Se te desplegaran opciones 
para buscar personas con determinadas características como 
idiomas, ubicaciones, estudios, etc. 

Está en nuestras manos defender y ampliar el alcance de beonit para atraer 
el mejor talento.



De ahora en adelante… 


1. Ten tu perfil actualizado.


2. Dedícanos 5 minutos en leer los mails de “share it” 


3. Interactúa con las publicaciones de beonit: like, love, share, comment, applause… 


4. Interactúa con publicaciones externas y menciónanos 


5. Comparte el contenido en las mejores horas de publicación 


6. Cuéntanos si encuentras contenido interesante


7. Revisa el alcance que tienen tus publicaciones 


8. Busca usuarios o grupos a los que enviarles una publicación de forma directa 


9. ¿Sabes que ya puedes incluir notas de audio en los mensajes privados? 


10. Personaliza tus comentarios. Da rienda suelta a tu imaginación y no te quedes en “muy interesante” 


11. Utiliza hashtags en tus publicaciones (2 -3 máx.). Ayudarán a que sean más visibles


12. Amplia el alcance a otras redes sociales o plataformas compartiendo el enlace. 


